MAHNKE GRUPPE

Die Unternehmung Grands Vins Sélection S.A.S gehort der Mahnke Unternehmensgruppe an. FreopbeTsoRUTIonS

Als Tochterunternehmen dieser leistungsstarken, international operierenden Unternehmensgruppe, hat sich unsere Kellerei auf den Vertrieb franzésischer Weine an die groRen europdischen Handels- und
Discountunternehmen spezialisiert. Der Hauptsitz befindet sich in Frankreich und wir agieren fiir den deutschen Markt mit unserem Verkaufsbiiro in Miilheim an der Ruhr. Unser Schwerpunkt ist der Vertrieb
franzdsischer Weine und der aus anderen Provenienzen.

Zur Erweiterung unseres Teams suchen wir fiir das Verkaufsbiiro Deutschland der Grands Vins Sélection S.A.S. am Standort Miilheim an der Ruhr zum nachstmdéglichen Zeitpunkt eine/n

Sales & Marketing Manager (m/w/d)
lhre Aufgaben:

Sie sind im Team fir die Pflege und den Ausbau des Produktsortiments verantwortlich. Sie haben das Ohr am Markt und agieren als Bindeglied zwischen Kunde und Produktentwicklung. Als Mitglied des
Vertriebsteams stehen Sie in permanentem Kontakt mit Kunden und den Produktionenin Frankreich und arbeiten eng mit den internen Fachabteilungen in Deutschland und Frankreich zusammen. Sie berichten
direkt an die Geschéftsfiihrung und Gibernehmen Schritt fiir Schritt die Betreuung eigener Kunden zur Belieferung des deutschen Handels mit Schwerpunkt Private Label.

Ihre Aufgaben im Einzelnen: Das sollten Sie mitbringen:

*  Produktbetreuung fir den deutschsprachigen Markt inklusive Konzeption/ Durchfiihrungvon Produkt- ¢ Studium oder kaufmannische Ausbildung, idealerweise mit Bezug zu Wein, aber gerne
und Vertriebsprasentationen auch als Quereinsteiger/in

» Konzeptionierungund Entwicklung von Neuprodukten sowie die Weiterentwicklung bestehender + Sie haben bereits - idealerweise - drei Jahre Berufserfahrungin dem beschriebenen oder
Produkte einem vergleichbaren Aufgabenbereich

* Intensive Kundenbetreuungin allen Belangen » Sie haben eine Affinitat fir die franz6sische Kultur und das Produkt Wein

¢ Marktbeobachtung und -analyse sowie deren Auswertung fiir die Kunden » Belastbarkeit und Entschlussfreudigkeit bei der Koordinierung vielfaltiger Prozesse

* Konzeptionund Umsetzung von MarketingmaBnahmen » FlieBende Englischkenntnisse in Wort und Schrift, Franzésischkenntnisse waren

* Koordination der Marktanforderungen zwischen den Kunden und der Produktion in Frankreich wiinschenswert

Das erwartet Sie:

* Eine abwechslungsreiche Tatigkeit mit personlichen und fachlichen Entwicklungsmaoglichkeiten. Nach der Einarbeitung arbeiten Sie selbststandig. Sie begegnen flachen Hierarchien und kurzen
Entscheidungswegen sowie einem interdisziplindren Team mit hoher Motivation und gro3en Gestaltungsmaglichkeiten.

« Einmotiviertes und kreatives Team mit Hands-on-Mentality

¢ EinFamilienunternehmen mit einer langjahrig gewachsenen Unternehmenskultur, die gestalterische Freirdume eréffnet

» Eine ausgeglichene Work-Life-Balance und attraktive Zusatzleistungen des Arbeitgebers, unter anderem in den Bereichen betriebliche Altersvorsorge und Gesundheitsmanagement

Ihre Bewerbung:

Wir freuen uns auf lhre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen gerne per E-Mail unter Angabe lhres friihestméglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung an:
KM Mahnke GmbH & Co. KG - Heike Bordin-Knappmann - Steineshoffweg 2 - 45479 Miilheim an der Ruhr - hr@kmmahnke.de
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